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本报讯（记者 曾丽园 通讯员 邢维
虹 秦春梅）仓廪实，天下安。中国农业
发展银行海南省分行深耕“粮食银行”品
牌建设，坚持“大市场、大粮食、大流通、
大产业”发展思路，聚焦“保收储、抓夏
粮、兴购销、促转型”四大核心赛道，以政
策性金融“活水”精准浇灌琼州沃土，全
力守护自贸港粮食安全。“十四五”以来，
该行累放粮油贷款逾110亿元，以实际行
动彰显政策性金融机构的使命担当。

储备压舱守底线，轮换有序保粮
安。政策性粮油储备是国家调控市场、
应急保供的“压舱石”。农发行海南省分
行始终把粮油储备增储、轮换作为首要

政治任务，开辟专门审贷通道，高效助力
储备粮增储、轮换。该行积极参与中央
和省、市、县四级粮食储备体系构建，力
促“一省一企、一市一企、一县一企”储备
格局形成；同时，以政策性担当织密储备
防护网，为海南自贸港筑牢粮食安全、应
急保供的坚固屏障。

资金先行等开镰，金融托底粮归
仓。夏粮收购关乎全年粮食大盘稳固，
农发行海南省分行坚持“早部署、早介
入、早准备、早投放”的工作思路，抓实
夏季粮食收购资金供应，确保市场有钱
收粮、有人收粮。创新设计储备粮“本
地化收储+种植”模式，构建“地方政

府+交易中心+储备企业+种植大户”四
方联动机制。该联动模式被海南省政
府在 2025 年全省夏粮收购工作中广泛
推广。“十四五”以来，该行支持粮食收
购份额占全省 60%以上，牢牢守住粮食
主办行地位。

信贷赋能市场化，产销衔接稳供
给。农发行海南省分行立足当地粮食主
销区实际，用好用足自贸港进口关税政
策优势，推动粮食信贷由政策性收储向
政策性与市场化并重转变，全力发展粮
食生产、加工、流通、贸易和仓储等业务，
打通粮食“产购储加销”全链条。

“十四五”以来，该行累计投放贷款

和国际贸易融资逾32亿元，充分利用海
南自贸港红利支持大型粮油企业开展油
料进口与精深加工；累计投放21亿元，支
持本地重点优质粮油企业保障粮油稳定
供应，助推海南建设成为国内国际粮食
双循环交汇点。

粮为国本，金融赋能；初心如磐，久
久为功。着眼未来，农发行海南省分行
有关负责人表示，在“十五五”新征程
上，该行将坚决扛稳农业政策性金融使
命，持续擦亮“粮食银行”金字招牌，在
粮油及物资储备全产业链上精耕细作，
以源源不断的金融“活水”，服务国家
粮食安全大局。

“十四五”以来农发行海南省分行
累放粮油贷款逾110亿元

本报讯（记者 洪佳佳 通讯员 吴淑
壮）近日，交通银行海南省分行携手国泰
海通证券、交银施罗德基金，举办“沃德
20年·财富感恩季”启动会暨首场客户活
动。

交行海南省分行党委委员、副行长
李爽发表开场致辞。她表示，交行深耕
琼岛三十五载，始终立足发展大局，紧扣

自贸港建设机遇，把助力提升居民财产
性收入、守护百姓财富安全作为重要使
命。交行取得的发展成果离不开广大客
户长期信赖与托付。随后，李爽与合作
伙伴代表共同登台，正式启动“沃德 20
年·财富感恩季”海南站活动。

活动现场，大咖云集、交流热烈。国
泰海通证券资深研究员诸利达和交银施

罗德基金首席策略分析师刘嘉玮依次作
主题分享，解读资本市场趋势与“固收+
基金”配置策略，传递长期价值投资理
念，引导客户科学做好资产规划，实现财
富稳健保值增值。

活动现场设置消保互动与有奖问答
环节，客户踊跃参与，学习防非反诈知
识，树立理性投资理念，推动专业财富交

流与金融宣教深度融合。
交通银行海南省分行相关负责人表

示，迈入“十五五”新征程，该行将持续坚
守金融本源，依托自贸港区位优势，构建

“金融+非金融”综合服务模式，拓展客户
全生命周期财富管理服务，持续满足居
民多元化财富需求，陪伴客户穿越市场
周期，以专业团队当好客户财富管家。

交行海南省分行举办
“沃德20年·财富感恩季”启动会暨首场客户活动

从“小作坊”迈向“大商超”，海南特
色美食糟粕醋正迎来工业化转型的关键

“跳板”。近日，由海南省市场监管局授
牌的全省首个糟粕醋产业质量基础设施

“一站式”服务平台在定安正式投入运
营。该平台并非简单的检测窗口，而是
集认证指导、降本增效、研发帮扶于一体
的产业“加速器”，旨在用标准化、工业化
的思路，为这道传统酸香注入现代产业
的新动能。

牵线搭桥 为企业省下“真金白银”

“平台运营的核心就是帮企业找对
人、谈低价、快办事。”定安县市场监督管
理局副局长吴华坚介绍，平台授牌后便
迅速展开实质服务。

前不久，平台了解到海南酸汤科
技开发有限公司（以下简称海南酸汤）
有质量体系认证需求，随即牵线本土
机构直接对接。该负责人介绍，这一
举措直接带来了经济效益：相比企业
原计划从贵州聘请合作机构，通过平
台对接本土资源，不仅整体认证费用

降 低 了 上 万 元 ，认 证 周 期 也 显 著 缩
短。目前该企业进展顺利，完成全套
质量体系认证后，企业将具备对接大
型商超的资质。

据介绍，针对行业普遍存在的自检
能力不足问题，平台将面向糟粕醋行业
企业推出免费产品检测服务，为企业产
品质量把关。

与此同时，平台已联合海口、文昌、
定安、万宁和陵水等5个市县市场监管部
门开展合作，打通跨区域服务通道；并通
过上线“塔岭企服通”小程序，将服务半
径覆盖全省，让企业足不出户即可申请
服务。

不止于检测 全链条助力产业升级

这个“一站式”服务平台并非孤立存
在，而是依托定安塔岭工业园里的省级
检验检测认证集聚区。园区目前已有近
40家检测机构入驻，其中包括具备全国
特种设备检验检测机构甲类 B1 级核准
证书的机构，正逐步实现“检验检测不出
岛”，并具备服务省外市场的能力。

吴华坚介绍，除了基础的质量认证，
糟粕醋“一站式”服务平台的服务正向产
业价值链上游延伸。该负责人介绍，平
台可为企业在糟粕醋新品研发、标准制
定、生产许可申报等方面提供服务。

目前，糟粕醋产业正试图跳出单一
的火锅底料赛道，向方便食品、休闲零食
扩容。记者了解到，当地企业正加快多
元化新品布局：海南酸汤研发糟粕醋饮
料，铺前三婆加快推进糟粕醋风味零食、
冲泡型速食米粉研发，向休闲零食、即食
速食赛道拓展。

“企业有需求，我们就有响应。”吴华
坚表示，平台目前已将各类专家和服务
机构联系方式汇编成册，长期规划中，平
台还将叠加品牌培育、绿色工厂、零碳车
间申报等增值服务，持续提升糟粕醋产
业整体附加值。

转变小作坊思维 工业化是必经之路

尽管平台建设如火如荼，但受访者
也坦言，产业仍处于培育期。许多传统
生产者对质量体系认证存在认知盲区，

小作坊式的经营思维根深蒂固。
“质量认证不仅是拿一张证书，更是

倒逼企业建立追溯体系、管控产品品质、
维护品牌形象，排查风险隐患。”吴华坚
直言，“大商超、大企业合作，甚至产品出
海，首要门槛就是看质量标准体系。”

据了解，目前全省糟粕醋生产企业
近30家，其中生产环境较好、具备工业化
雏形的不足十家。

因此，平台下一步计划常态化开展
质量培训，组织行业专家下沉各市县上
门宣讲引导，转变从业者经营观念，引导
企业将经营收益持续投入生产改造、规
范管理，逐步改变企业的思想观念。

瓶颈犹存，但路径已明。
产业尚处培育期，既需要服务平台

在技术端持续“做减法”降成本，也需要
政府在销售端、政策端给予更多引导。
随着标准化工厂持续投产、质量基础设
施不断完善，依托“一站式”服务平台的
赋能，海南糟粕醋产业正逐步突破作坊
局限，走向更广阔的省内外市场。

□ 本报记者 符容菁

找对人、谈低价、快办事

海南糟粕醋企业有了自己的“产业保姆”平台


