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广告

梁其恒（身份证号码：460021197405041417）持有的金轮内部职工股10000股证券存单遗失，凭证号码：904647，声明作废。
童宇华（身份证号码：440623195905112325）持有的物业S内部职工股4000股证券存单遗失，凭证号码：902574，声明作废。
童宇华（身份证号码：440623195905112325）持有的物业A内部职工股31000股证券存单遗失，凭证号码：902575，声明作废。
国君安证券股份有限公司（证件号码：3100001006150）持有的万泉河一般法人股2400000股证券存单遗失，凭证号码：61154，声明作废。

不过，在汽车后服务市场的供给侧
改革升级中，崛起的不止有途虎养车。

2015 年，来自汽配行业的金固股份
（002488.SZ），推出汽车后服务品牌汽车
超人。2018年阿里巴巴开始整合汽配供
应链，才有了现在的天猫养车。天猫养
车诞生同年，京东推出汽车后服务品牌
京车会，2022年正式推出升级版的京东
养车。

即便如此，4S 店体系和传统汽车服
务供应商，依旧占据相当的市场份额。
传统汽车服务供应商，如喜力爱车中心、
驰加等，大多背靠传统汽车服务大厂，根
基雄厚。喜力背后是壳牌，驰加是米其
林的服务品牌，易捷养车是中石化的业
务延伸。

传统4S店体系在遭遇了新模式的冲
击后，正在通过拥抱新能源汽车来维持
自己的市场影响力。新能源汽车已经成
为市场的销售重心，其保有量占比也在
不断提升，大量原先的4S店运营商，正在
从燃油车切换至新能源汽车销售与服
务。借助新能源汽车服务体系的封闭

性，它们试图延续在燃油车时代的垄断
地位。

途虎养车也一直在努力拓展新能源
汽车服务市场，先后与几家新能源汽车
品牌建立合作。

增量在轮胎和底盘业务

老丁一直关注着行业新业态发展。
3月初，万达宝通轮胎宣布与百援精养达
成战略合作。几乎同时，华胜集团与赛
轮集团也正式签署了战略合作协议。此
外，在润滑油行业，嘉实多为全国性汽配
供应商三头六臂定制润滑油。

老丁查看这些后起之秀，选来选
去，还是觉得途虎养车很全面，“因为
其他平台多是一些日常养护引流，诸
如底盘减震器之类的，绝大多数平台，
还是让客户去咨询线下门店，无法线
上‘透明’。”

老丁体验了途虎养车，线上买单，线
下门店预约更换。他先从换电瓶开始，
以前 4S 店要 600 多元，途虎养车只花了

300元左右。之后，再换了两个前轮胎，
也便宜了近一半。试水一番后，他感觉
途虎养车线上轮胎质量很好，服务也
好。放心后的老丁，又在途虎养车上换
了他早就想更换的油车减震器，之前4S
店检查报价近5000元，这次在途虎养车
线上购买省了一半多。

业内人士指出，燃油车时代正在进入
“不可逆的缩量期”。面对这个“不可逆的
缩量期”，汽服门店的转型方向无非两种：
一是切入新能源售后，抢占增量市场；二
是深耕燃油车存量，吃透存量红利。

无论是向左还是向右，观察汽车后
市场的发展，轮胎和底盘业务成为油车
与电车共同关注的重点。

轮胎兼具高频刚需、高利润属性，轮
胎业务的真正价值不在于轮胎本身，而
在于它作为底盘系统的入口。

新能源时代，发动机业务在退潮，底
盘业务正在涨潮。新能源车普遍采用

“三电”下沉，车身重心更低，起步扭矩
大，胶套、球头、橡胶衬套磨损速度比燃
油车快 30%以上。没有发动机了，但底

盘依旧在承受冲击；没有变速箱了，但轮
胎和定位依旧刚需。把新能源当“减法”
思维，反而能发现增量机会。

蚂蚁会服务机构创始人宋全业表
示，底盘业务依然是今后维修店的核心
业务，无论是毛利率还是客单价，没有项
目能和底盘比。

不过也有人认为，新能源汽车以后
可能发展成为快消品，就像玩具一样，用
完一段时间就扔掉了，汽车后市场前景
不好置评。

当前，汽车后市场仍在加速下沉渗
透，新业态引领途虎扎根汽服登顶。

“这两年最明显的变化，不是竞争
对手多了，而是谁都想绕过你。”一位轮
胎经销商的感慨，道出了许多经销商的
心声。

上述业内人士指出，问题的关键不
在于“经销商”这个角色是否会消失，因
为商品的流通和服务落地永远需要成本
和人。经销商不会被淘汰，但商贸模式
会被淘汰，市场淘汰的，是那些不愿或不
能变革的经销商。

4S店出清VS途虎登顶：汽车后市场冰火两重天
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本报讯（记者 曾丽园）记者从全国
股转系统获悉，海南新三板挂牌公司华
益泰康（874191）公开发行股票并在北交
所上市已通过海南证监局的辅导验收，
公司已向北交所报送向不特定合格投资
者公开发行股票并上市的申报材料。

为保证公平信息披露，维护投资者
利益，避免造成公司股价异常波动，根据
相关规定，经向全国股转公司申请，华益
泰康股票自2026年3月26日起停牌。停
牌前，华益泰康的股价为24.19元/股。

根据中国证券登记结算有限责任公
司北京分公司下发的《证券持有人名

册》，截至2026年3月20日，华益泰康的
股东人数为237人。挂牌新三板当日，也
就是2024年12月13日，该公司的股东人
数为18人。该公司表示，新增股东为公
司挂牌后通过二级市场股票交易等方式
形成。

公开资料显示，华益泰康专注于复
杂制剂及创新制剂的研发、生产和销售，
并为客户提供一站式、国际化的医药研
发与定制化生产业务。

业绩方面，2025年前三季度，公司实
现营业收入 2.39 亿元，同比增长 1.32%；
归属于挂牌公司股东的净利润 6674.64

万元，同比增长14.00%；归属于挂牌公司
股东的扣除非经常性损益后的净利润
5571.21 万元，同比增长 5.87%。经营活
动产生的现金流量净额8671.45万元，同
比增长84.42%。对此，公司称，主要原因
有两点：一是部分银行承兑汇票到期收
款；二是收到深圳市瑞华制药技术有限
公司代其美国子公司Oryza支付的货款
保证金。

财务状况方面，截至2025年三季度
末，华益泰康资产总计4.89亿元，归属于
挂牌公司股东的净资产 4.27 亿元，资产
负债率（合并）为12.63%。

华益泰康在公告中提示，公司向不
特定合格投资者公开发行股票并在北京
证券交易所上市事项，尚需履行北京证
券交易所审核及中国证券监督管理委员
会注册等相关程序，存在无法通过北京
证券交易所审核或中国证券监督管理委
员会注册的风险，公司存在因公开发行
失败而无法上市的风险。

此外，海南另有两家新三板挂牌公
司正在申请北交所 IPO，分别是延安医
药（839010）和百迈科（874640），两家公
司股票均已停牌，停牌前的股价分别为
12.19元/股、104元/股。

海南新三板企业华益泰康申请IPO

本报讯（记者 洪佳佳）近日，京粮控
股（000505）披露 2025 年度报告。2025
年，京粮控股实现营业收入 78.59 亿元，
同比下降 31.28%；归属于上市公司股东
的净利润亏损 2.66 亿元，上年同期为盈
利2613.05万元。2025年，公司基本每股
收益为-0.37元/股。

从季度数据来看，营收逐季递减，
2025 年第一季度至第四季度分别为
21.34亿元、20.73亿元、20.03亿元、16.47
亿元，下滑趋势明显。公司表示，营收
下降主要源于调整贸易业务定位、主动
缩减油脂贸易业务规模。作为以油脂
油料加工、食品加工为核心的企业，贸
易业务收缩直接影响了营收体量，但也

在一定程度上降低了贸易环节的波动
风险。

净 利 润 由 盈 转 亏 ，业 绩 大 幅“ 变
脸”。公司归属于上市公司股东的净利
润亏损 2.66 亿元，较 2024 年的 0.26 亿元
同比下滑1118.3%；扣除非经常性损益后
的 净 利 润 亏 损 2.79 亿 元 ，同 比 下 滑
2615.79%。从季度数据看，第一季度和
第二季度公司仍实现盈利，但第三季度
和第四季度亏损规模持续扩大，其中第
四季度单季亏损达 2.14 亿元，成为全年
亏损的主要来源。

关于报告期内净利润为负值的原
因，公司归结为三方面：

一是受制于油脂行业较强的原料进

口依赖，原料价格易受主产国政策及汇
率波动影响，成本管控面临挑战。2025
年，公司油脂加工原料进口大豆主要来
自南美。南美大豆品质存在稳定性差
异，对压榨得率、能耗及加工周期均造成
影响，推高了生产成本。同时，受多种因
素影响，油脂加工单吨固定成本增加，导
致利润同比减少。

二是休闲食品行业传统渠道受到零
食连锁门店低价策略及线上平台低价争
夺客源的双重冲击，行业面临渠道剧变、
竞争加剧的态势。公司积极整合营销体
系，深化与头部平台的合作，持续推进新
品研发与推广，但由于传统渠道销量下
滑，新渠道增长不及预期，公司产品销量

下降、毛利率降低，利润同比减少。
三是为真实反映财务状况、资产价

值及经营成果，根据《企业会计准则》及
公司会计政策的相关规定，公司在2025
年末对各类资产进行了全面清查与分
析，基于谨慎性原则，对存在减值迹象的
资产进行减值测试，并据此计提了相应
的减值准备。2025年公司计提资产减值
准备1.09亿元。

股权结构方面，截至2025年末，公司
第一大股东为北京粮食集团有限责任公
司，持股比例39.68%；第二大股东为北京
国有资本运营管理有限公司，持股比例
6.67%，二者为一致行动人，合计持股
46.35%，国资控股地位稳固。

京粮控股2025年实现营收78.59亿元


