
HAINAN FINANCE
周刊

海南省公开披露股份制企业和金融业信息及文件之有效刊物

H01-H04
（第536期）

2024.2.29星期四
证券导报
SECURITIES HERALD

本版责编 洪佳佳

本报讯（记者 郭静瑜）近日，携程集
团公布其2023年第四季度及全年未经审
计的财务业绩。第四季度，公司净营业
收入103亿元，2023全年净营业收入445
亿元，同比分别增长105%、122%。

冰雪游及各地文旅“内卷”，让传统
淡季的第四季度旅游市场保持较高热
度，带动携程各项业务增长。第四季度，
携程住宿预订营业收入39亿元，同比增
长 131%；交通票务营业收入 41 亿元，同
比增长86%；旅游度假业务营业收入7.04
亿元，同比增长329%；商旅管理业务营业
收入6.34亿元，同比增长129%。第四季
度，携程净营业收入同比增长105%，达到
103亿元。

2023全年，携程净营业收入为445亿
元。其中，住宿预订营业收入为 173 亿
元，交通票务营业收入为184亿元，旅游
度假业务营业收入为31亿元，商旅管理
业务营业收入为23亿元，分别同比增长

133%、123%、294%、109%。
目前，携程国际 OTA 平台已在亚

洲、欧洲和美洲的 39 个国家和地区运
营。领先的国际化布局和服务能力，使
得携程更早受益于入出境游的复苏，实
现国际业务的快速增长。第四季度，携
程出境酒店和机票预订恢复至2019年同
期的80%以上，相较之下，国际航空业客
运量恢复至60%；携程国际OTA平台总
预订同比增长超70%。

业绩快速增长的同时，携程强调高
质量发展。2023年，持续加码技术创新，
全年产品研发费用达到121亿元，同比增
长45%，约占净营业收入的27%，为业务
创新提供底层支撑，不断提升用户满意
度及服务合作伙伴的能力。同时，携程
在推动行业低碳发展、促进就业和乡村
振兴等领域，积极承担责任，持续增强可
持续发展能力。

2023 年，携程用户满意度保持较高

水平，NPS（净推荐值）四季度比三季度
环比提升 2 成。携程还构建了 7×24 小
时多语言客服支持和全球紧急支援服
务，为全球游客保驾护航，持续提升用户
满意度。与此同时，携程助力目的地、酒
店、旅行社、门店、租车、商旅客户等各领
域合作伙伴加快复苏，创造增量价值。

2023年，通过精细化运营，携程平台
上，四五线城市机场航段量大幅增长，同
比增长127%，比2019年增长13%。携程
全年新入驻民宿商家数量同比增长
122%，通过专业培训、流量曝光等措施，
23年民宿新商家GMV比22年民宿新商
家 GMV 增长超 3 倍。携程旅游度假业
务全年合作商家数量同比增长 54%，交
易金额同比增长超3倍。携程商旅全年
帮助企业客户节约差旅成本35.8亿元。

随着行业复苏，携程多举措培养旅
游人才，助力人才回流和旅游行业可持
续发展。截至2023年，通过自身招募以

及平台注册的导游、定制师等方式，携程
直接带动就业人数超10万人，加上在平
台提供酒店、机票、门票、用车等服务的
从业者，间接带动就业人数超 1000 万。
世界旅游及旅行理事会预测，2023年中
国旅游及旅行业直接或间接就业岗位数
量，或将占就业岗位总数的 10%。促进
旅游行业就业，将有效助力全社会就业
问题的解决。

旅游产业对住宿、餐饮、购物等消费
的拉动作用明显。2023年，携程新开设8
家度假农庄，目前总数量达到28家。这
些携程度假农庄平均带动当地员工人均
年收入增长4万元，累计创造8.6亿元价
值带动，间接带来了5.8亿元相关产业链
产值增长，以及超2万人的相关行业新增
就业。

携程2023年实现营收445亿元 同比增长122%

本报讯（记者 曾丽园）钧达股份近
日披露的2023年度业绩快报显示，报告
期内，公司实现营业收入183.97亿元，同
比增长 58.65%；归属于上市公司股东的
净利润8.32亿元，同比增长16%。

2023 年，钧达股份的营业利润为
7.41 亿元，同比下降 16.85%；利润总额
为 7.41 亿元，同比下降 16.91%。公司
称，这两项数据下降的主要原因为公司
对 P 型 PERC 电池资产计提减值准备
约9亿元。

对于业绩增长的主要原因，该公司
表示，其一是产能规模大幅扩张，N型电
池出货行业第一。2023年，公司滁州、淮
安N型电池生产基地陆续建成投产。截
至 2023 年底，公司电池总产能达 49GW
以上（P 型 9.5GW，N 型约 40GW），同比
2022 年增长超 180%。2023 年公司电池
累计出货达29.96GW（P型9.38GW，N型
20.58GW），同比 2022 年增长 179.43%。
据lnfoLink数据统计，2023年公司电池出
货量排名行业第四，在N型电池出货方

面，公司排名行业第一。
其二是产品结构优化调整，N 型电

池技术领跑行业。2023 年，行业内以
TOPCon 为主的 N 型电池技术逐渐成
熟，公司作为 N 型电池领跑者，产品结
构以 N 型 TOPCon 为主（占比 69%）。
公 司 不 断 加 大 研 发 投 入 ，持 续 开 展
TOPCon 产 品 升 级 迭 代 ，进 一 步 将
TOPCon 电池量产效率提升至 26%以
上，显著优于 P 型 PERC 电池 23.5%的
转换效率。凭借 N 型技术领先及产品

结构领先优势，公司电池产品盈利水平
持续提升。

其三是积极开拓海外市场，海外销
售占比大幅提升。2023年，公司加大海
外市场开拓力度，持续构建海外客户体
系。目前公司已完成亚洲、欧洲地区客
户开拓，并积极完成北美、拉丁美洲、澳
洲等新兴市场客户认证，公司2023年海
外销售占比实现从0%到约4.75%的大幅
增长。海外市场的开拓，有效帮助公司
实现经营业绩提升。

钧达股份2023年实现盈利8.32亿元
同比增长16%

本报讯（记者 洪佳佳）近日，金盘科
技(688676)披露2023年度业绩快报，公司
实现营业总收入 66.67 亿元，同比增长
40.49%；归属于上市公司股东的净利润
为5.04亿元，比上年同期增长78.02%；基
本每股收益为1.18元。

截至2023年末，公司总资产为85.27
亿元，较报告期初增长14.2%；归属于母
公司的所有者权益约32.97亿元，较报告
期初增长 14.71%；归属于母公司所有者
的每股净资产 7.72 元，较报告期初增长
14.71%。

2023 年，公司紧跟国家能源革命和
产业数字化战略，利用数字化转型带来
的产能释放和持续研发投入带来的新产
品，积极拓宽、拓深市场领域，国内市场
得到了稳定的增长；在国际市场上，公司
加大了新产品营销、新行业开拓和新客
户培育，销售订单和营业收入均增长显
著。报告期内新能源、工业企业电气配
套等领域销售增长明显，助推企业全年

业绩保持了快速增长。
同时，公司坚定持续推进数字化

转型，已完成海口、桂林及武汉数字化
工厂的建设。随着数字化工厂的投入
运营，数字化制造能力进一步提升，运

营成本得到有效控制，单位制造成本
和管理费用进一步降低，加上材料价
格下降，销售毛利率上升，管理费用占
销售比有所下降，进一步提升公司的
经营业绩。

报告期内，营业总收入同比增长
40.49%，主要是受益于“双碳”政策的
稳步推进，新能源行业发展环境持续
向好，新质生产力发展对全球能源装
备需求的大幅增加，公司数字化转型
升级提效后产能扩充，公司积极拓展
市场，新能源，尤其是光伏、储能领域，
营业收入增长明显；海外新能源革命
带来的电气设备需求的强劲增长，为
公司海外业务的拓展提供了新的成长
机遇。公司凭借多年海外耕耘的先发
优势，新产品、新行业和新领域等方面
取得明显成效，成为公司新的营业收
入增长点。

营业利润同比增长112.95%，主要原
因是报告期内实现营业总收入同比增长
40.49%，借力于技术创新提效、数字化工
厂降本增效及材料价格下降，报告期内
销售毛利率有所上升，管理费用占营业
收入比例进一步下降，导致营业利润同
比增长112.95%。

金盘科技2023年净利润同比增长78%

·聚焦年报·
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